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Название отчета Типовой бизнес-план открытия школы танцев (с финансовой 
моделью) 
 

Название компании-
исполнителя 

Группа компаний Step by Step 

Дата выхода отчета  18.07.2024г. 

Количество страниц 66 стр. 

Язык отчета русский 

Стоимость (руб.) 30 000 руб. 

Полное описание отчета 
(цель, методы, структура, 
источники информации, 
выдержки из текста, 
графическая информация, 
диаграммы-примеры и т.п.) 
– не более 2-х стр.А4 

Цель БП: открытие школы танцев 
 
К готовому Бизнес-плану прилагается заполненная 
Финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel).  
 
Бизнес - план содержит следующие основные блоки: 
1. Описание рассматриваемого рынка 
2. Маркетинговый план открытия данного бизнеса 
3. План сбыта 
4. Производственная часть 
5. Организационная структура предприятия 
6. Финансовый план 
 
Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания 
бизнес-плана для Вашего проекта. К бизнес-плану прилагается 
финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel).  
 
Выдержки из БП: 
Суть проекта  
Открытие школы танцев в городе Москве. … 
 
Необходимая минимальная площадь: … м2. 
 
Часы работы: с 11:00 до 23:00. Основная загрузка взрослых групп … . 
 
Долгосрочные и краткосрочные цели проекта 
Краткосрочная цель: выход на рынок досуга и дополнительного 
образования г. Москвы, … . 
 
Долгосрочная цель: расширение спектра оказываемых услуг, … . 
 
Расчетные сроки проекта  
Расчетный срок проекта – 3 года (36 месяцев). 
 
Резюме комплекса маркетинга (4P) продукции 
Продукт – школа танцев, … .  
 
Цена – в данном проекте  … . 
 
Сбыт – На начальном этапе … . 
 
Продвижение – Главной целью рекламной компании, … . 
 
Стоимость проекта  
Объем необходимых инвестиций -  …  руб. 
 
Источники финансирования проекта  
Собственные средства. 
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Выгоды и риски проекта 
Выгоды: 

 …. 

 … 

 … 

 … 
 
Риски: 

 … 

 … 

 … 

 … 
 
Ключевые экономические показатели эффективности 
проекта: 

 Период окупаемости –  … месяц со старта проекта.  

 Дисконтированный период окупаемости (ставка 
дисконтирования – …% годовых) – … месяц со старта 
проекта. 

 Чистая текущая стоимость (NPV) для срока жизни проекта 
36 месяцев (ставка дисконтирования – …% годовых) - … 
руб. 

 Внутренняя норма рентабельности для срока жизни 
проекта 36 месяцев IRR (год) - …%, IRR (месяц) –…% 

 
Данный Бизнес-план разработан с учётом влияния кризисных 
явлений и, как следствие, даёт возможность создания компании с 
хорошими перспективами развития.  
Подготовленный специалистами нашей компании данный Бизнес-
план проверен ведущими экспертами рынка. 
Кроме того, к готовому бизнес-плану прилагается уже заполненная 
Финансовая модель. Данная Финмодель демонстрирует все 
произведённые расчеты и даёт возможность изменять любые 
исходные параметры для каждой конкретной ситуации.  Также она 
позволяет корректировать бизнес-процессы непосредственно  во 
время создания данного бизнеса и его дальнейшего 
функционирования и развития.   

Подробное 
оглавление/содержание 
отчета 

Об исполнителе 5 

Введение 8 

Резюме проекта 9 

Суть проекта 9 

Долгосрочные и краткосрочные цели проекта 9 

Расчетные сроки проекта 9 

Резюме комплекса маркетинга (4P) 10 

Стоимость проекта 10 

Источники финансирования проекта 10 

Выгоды и риски проекта 10 

Ключевые показатели эффективности проекта 11 

Анализ рынка 12 

Анализ положения дел в отрасли 12 
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Общие данные о рынке 13 

Классификация по виду деятельности и услуге 13 

Объем, темпы роста, прогноз рынка 13 

Сегментация рынка 15 

Ценообразование на рынке 16 

Конкурентный анализ игроков рынка 18 

Тенденции рынка 24 

Перспективы развития рынка 24 

Анализ потребителей 26 

Организационный план 30 

Основные определения 30 

Список услуг 30 

Выбор местоположения 31 

Регистрация 31 

Лицензия на образовательную деятельность 31 

Обеспечение безопасности клиентов 31 

Команда 32 

Маркетинговый план 33 

Краткосрочная цель проекта 33 

Уникальные достоинства, позиционирование 33 

Целевая аудитория 33 

Преимущества проекта 34 

Риски проекта 34 

Концепция рекламы и PR 34 

Ценовая политика 38 

Основные принципы 38 

Цены на услуги 38 

Организация сбыта 39 

Основные принципы 39 

Условия оплаты 39 

План продаж на расчетный период 39 

Производственная часть 42 

Помещение 42 

Технологическая схема организации услуги 42 

Оценка и обоснование необходимых ресурсов 42 

Расходы на ремонт 43 

Оборудование. Стоимость 43 
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Амортизация основных средств 44 

Оценка затрат 44 

Оценка доходов 46 

Организационно-управленческая структура 49 

Функциональное решение 49 

Выбор и обоснование типа предприятия 49 

Система налогообложения 50 

Организационная структура 50 

Специализация, количество и состав сотрудников 51 

Функции, вынесенные на аутсорс 52 

Затраты на оплату труда 52 

Финансовый план 53 

Основные параметры расчетов 53 

Объем финансирования 53 

Основные формы бухгалтерской отчетности 55 

Отчет о прибылях и убытках. Отчет о движении денежных 

средств 
55 

Эффективность проекта 59 

Анализ чувствительности 59 

Организационный план осуществления проекта 62 

План-график реализации проекта 62 

Нормативная информация 63 
 

Количество и названия 
таблиц, диаграмм, 
графиков 

Список таблиц 

Таблица 1. Показатели эффективности проекта 
Таблица 2. Обучение танцам в школах танцев согласно ОКПД2 
Таблица 3. Обучение танцам в школах танцев согласно ОКВЭД2 
Таблица 4. Сегменты школ по танцевальным направлениям 
Таблица 5. Стоимость занятий в школах танцев 
Таблица 6. Сравнительная характеристика школ танцев 
Таблица 7. Маркетинговые шаги и методы продвижения 
Таблица 8. Цены на услуги создаваемого объекта, руб. 
Таблица 9. План выхода на 100% заполняемость групп, % 
Таблица 10. План продаж в натуральном выражении 1й год, ед. 
Таблица 11. План продаж в натуральном выражении 2й год, ед. 
Таблица 12. Обоснование размера помещения 
Таблица 13. Состав и стоимость основного оборудования 
Таблица 14. Единовременные затраты на реализацию проекта 
Таблица 15. Текущие ежемесячные затраты по проекту 
Таблица 16. План по доходам на 1й год проекта, тыс. руб. 
Таблица 17. План по доходам на 2й год проекта, тыс. руб. 
Таблица 18. План по доходам на 3й год проекта, тыс. руб. 
Таблица 19. Штатное расписание 
Таблица 20. Денежный поток проекта, тыс. руб. 
Таблица 21. Отчет о прибылях и убытках (1 год), тыс. руб. 
Таблица 22. Отчет о движении денежных средств (1 год), тыс. руб. 
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Таблица 23. Показатели эффективности проекта 
Таблица 24. Изменение показателей эффективности проекта при 
изменении стартовых параметров (часть 1) 
Таблица 25. Изменение показателей эффективности проекта при 
изменении стартовых параметров (часть 2) 
Таблица 26. График реализации проекта 
Таблица 27. Перечень документов для получения образовательной 
лицензии 

Список схем 

Схема 1. Технологическая схема организации услуги 
Схема 2. Организационная структура предприятия 

Список диаграмм 

Диаграмма 1. Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, 
услуг 2017-2023 (оценка) гг., млн. руб. 
Диаграмма 2. Прогноз объема рынка до 2029 г, млн. руб. 
Диаграмма 3. Доходы по проекту за вычетом расходов и налогов, тыс. 
руб. 
 

Способ предоставления 
отчета (в электронном / 
печатном виде/ оба) 

В электронном формате 

Название файла (если 
отчет предоставлен в 
электронном виде) 

SbS_БП_школа_танцев_2024.pdf 

 
Маркетинговое Агентство Step by Step специализируется в области корпоративного маркетинга. Мы 

оказываем широкий спектр услуг отделам маркетинга коммерческих компаний, от проведения 

практически любых исследовательских работ до содействия в реализации маркетинговых планов 

компании в случае недостатка собственных ресурсов подразделения (например, в связи с 

открытием нового проекта или крупным мероприятием).  

 

Маркетинговое Агентство Step by Step объединяет в себе такие качества как комплексный подход к 

задаче, свойственный управленческим консультантам, и владение современными методиками 

маркетинговых исследований, присущее исследовательским компаниям.  

 
Маркетинговое Агентство Step by Step специализируется на следующих сегментах рынка: 

 Рынок промышленных предприятий (Business-to-Business рынок) 

 ИТТ – рынок 

 Рынок торгово-розничных предприятий 

 Рынок отдыха и развлечений 

 Рынок предприятий малого бизнеса 
 

Маркетинговое Агентство Step by Step – член Национальной гильдии профессиональных 
консультантов, Гильдии маркетологов, Международной ассоциации ESOMAR. 

http://www.step-by-step.ru/
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Наши контакты: 

 
Телефон +7 (495) 109-07-79 

Telegram 

 

WhatsApp 

 

Электронная почта info@step-by-step.ru 

 

http://www.step-by-step.ru/

